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# cipape EIXO TEMATICO COMPRAS GOVERNAMENTAIS
.7/1“ EMPREENDEDORA

CURSO PEQUENO NEGOCIO,
SAIBA COMO VENDER PARA
ORGAO PUBLICO

DESCRICAO DA SOLUCAO/ACAO ‘ 12 bnsio
Capacitagao das micro e pequenas empresas, incluindo
microempreendedor individual para vender para érgaos
publicos nas trés esferas (municipal, estadual e/ou fede-

ral). Uma solucao rapida de baixa complexidade na apli-
cacao, de resultado imediato.

PUBLICO-ALVO

MEI, micro empresas e
empresas de pequeno porte,
agentes de desenvolvimen-

ETAPAS/AGOES tos, entidades represen-
% Desenvolvimento econdmico local. tativas, liderancas locais,
% Mercado das compras governamentais. gestores publicos
% Passo a passo para vender para 6rgao publico. PRE-REQUISITOS
% Gestao de contratos: Disposigao do governo

L . . municipal de comprar dos
- Organizagao administrativa. o .
pequenos negdcios locais

— Gerenciamento de custos.

. FORMATO
- Gerenciamento de tempo (prazo).
Curso
- Logistica adequada.
. MODALIDADE
% Gerenciamento de contratos. _
Presencial
ENTREGAS/RESULTADOS PROPOSTOS DURACAO
20 horas

Pequenos Negocios locais capacitados para comerciali-

zarem com o0s 6rgaos publicos. UNIDADE TECNICA
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